
理想のお客様と、あなたをつなぐ

人柄が伝わるプロフィールづくり
溝端 マリ
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（前提）

HP、ブログ、（SNS）など、WEBメディアに掲載して

読者に読んでもらうためのプロフィールであること

プロフィールとは
読者にあなたのことを知ってもらうための窓口。
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なぜ、プロフィールが大切？

浅く興味・関心をもってくれた読者から

共感と信頼を得る、関係性を一歩深めるツール。
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プロフィールを見る人はだれ？

１、あなたに興味を持つ人

２、あなたのサービスに関心がある人

３、ただし、浅い関係性であること

だから、整えると、関係性が一歩深まる！
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プロフィールに大切な２つのこと

１、ブランディング視点

お客様はだれですか？

お客様にどんな印象を届けますか？
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プロフィールに大切な２つのこと

２、内面的要素の開示

想い・考え・経験など、人柄が伝わる部分
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プロフィールに含める
４つの要素と、ストーリー

ワーク
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プロフィールに含める
４つの要素を書き出そう
１、尊敬

２、親近感

３、共感

４、憧れ

実績・経験・キャリア、あなたの悩みを解決できる

体験談・失敗談

大切にしていること、読者と同じように感じている

ビジョン・人生観・目標
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プロフィールに含める
４つの要素を書き出そう
１、尊敬

２、親近感

３、共感

４、憧れ
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プロフィールに含める
ストーリーを書き出そう
１、経験・体験・失敗談・乗り越えてきたこと

２、あなたが仕事をする理由

３、あなたがいまの仕事を始めたストーリー

４、あなたが叶えたいと思っていること
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プロフィールに含める
ストーリーを書き出そう
あなたのストーリーは？



© aria design  by Mari Mizobata 12Confidential

プロフィールの流れ
●冒頭：つかみ （尊敬）　キャッチコピー

●本文：ストーリー （共感・親近感）

●文末：叶えたいことや夢など （憧れ）
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プロフィールに大切なこと

１、ブランディング視点

お客様はだれですか？

お客様にどんな印象を届けますか？



© aria design  by Mari Mizobata 14Confidential

プロフィールに大切なこと

２、内面的要素の開示

想い・考え・経験など、人柄が伝わる部分
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プロフィールとは、

理想のお客様とあなたの、新しいご縁をつなぐツール。
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 Q、オープンでいるために、心がけることは何ですか？

溝端 マリ


